
Бриф для разработки письма, предназначенного для рассылки

Просьба учесть, что разрабатывается только текст – без дизайнерского, графического оформления!
Информация о фирме
Чем вы занимаетесь? Как называется компания? Где вы находитесь? Город, область. Сколько лет ваша компания на рынке? 
	




Будет ли это одно письмо или несколько поэтапно?
 Если поэтапно, то укажите периодичность и последовательность предложений?
	




Какова цель рассылки?
 Продаем товар или услугу, привлекаем партнеров, предлагаем сотрудничество или что-то другое?
	




Сильные стороны и особенно вашего товара или услуги
Что его  отличает от конкурирующих продуктов? Какие выгоды получает покупатель?

	




Особенности вашего предложения
Что вы делаете лучше конкурентов? Уникальная гарантия, дополнительный сервис, бесплатная доставка, акции, бонусы, скидки и прочее.
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Ваша целевая аудитория
Кому нужно продать ваш товар или услугу? Кто они и какие они?
	




Кто ваши конкуренты?
Напишите названия и дайте ссылки на 3-5 сайтов
	



Недостатки конкурентов
Чем их продукт хуже вашего? В чем они отстают от вас? 
	



Преимущества конкурентов 
Чем их товар или услуга лучше? В чем они вас опережают? Ответьте беспристрастно.

	




Какие моменты обязательно должны быть в письме?
Перечислите 4-5 пунктов/тезисов/предложений? 
	




 
Дополнительные материалы
По возможности, приложите к письму: фирменные, буклеты, описания вашего продукта, презентации и другие рекламные материалы.  


